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LES IMMODAYS
LE CONCEPT

Loin de I'agitation d’un salon, TIWANDI vous propose une formule concréte, originale et efficace,
véritable outil de développement et d’aide a la connaissance et a la décision.

Il s'agit d'un événement B to B ou acteurs et investisseurs ayant des problématiques spécifiques
viennent se rencontrer et rencontrer des experts et prestataires pour répondre a leurs besoins, dans le
cadre d'ateliers et rendez-vous préprogrammeés et ciblés.

Cette formule unigue vous permettra de créer et développer de nouvelles aptitudes , opportunités et
relations de développement stratégique et durable, avec des sociétés dont les besoins et les
compétences sont identifiés et qualifiés préalablement.

IMMODAYS vous offre l'opportunité de:

® S'INFORMER sur le marché et ses tendances.

® RENCONTRER dans le cadre de rendez-vous préprogrammeés, Experts, acteurs, investisseurs, et
prestataires.

® COMMUNIQUER en se faisant connaitre et reconnaitre par tous les acteurs du marché présents.
C'est un véritable espace de partage et de rencontres réunissant 'ensemble des acteurs quitravaille en

synergie a répondre aux besoins de logement et de développement urbain des populations.
L' edition n°1 aura lieu du 09 au 10 MAI 2019.




ACTEURS DE GESTION DES BIENS IMMOBILIERS
gestionnaire de parc locatif, syndic de copropriété,
administrateur de biens, gérant de patrimoine, etc

PROFIL DES PARTICIPANTS

INVESTISSEMENT, FINANCEMENT, ASSURANCE IMMOBILIER
Investisseurs , Banques , Assurances
Fond d'investissement

e A

ACTEURS DE LA PRODUCTION |
ET DE LA PROMOTION IMMOBILIERE

constructeur, lotisseur, promoteur,
chargé de développement immobilier,
monteur d'opérations immobiliéres,
responsable de programme immobilier,
prospecteur foncier, architecte etc.

LA
ACTEURS DU FACILITY MANAGEMENT

securite,conciergerie,plomberie
energie,ascenceurs,froid,menuiserie
aluminium,amenageurs d’espaces, bureaux
paysagiste,maconnerie

ACTEURS DE LA TRANSACTION IMMOBILIERE
négociateur, agent immobilier,

mandataire spécialisé (fonds de commerce, etc.),
expert immobilier, diagnostiqueur etc.




7 RAISONS
ESSENTIELLES
DE PARTICIPER

@ Rencontrer les acteurs, investisseurs et les prestataires

Trouver de nouveaux partenaires et fournisseurs fiables

@ Accéder aux nouvelles technologies numériques
mises au service du secteur

©® Obtenir des informations stratégiques
et essentielles au développement de vos projets

immobiliers

@ Tirer profit des expériences et meilleures pratiques
dans le secteur

@® Promouvoir votre entreprise et votre métier

Etre acteur et moteur du développement et de
@ Jlassainissement de I'immobilier en Cote d'lvoire




LES AVANTAGES

® GAIN DE TEMPS

Vous rencontrez en 2 jours 11 a 20 contacts nationaux et/ou
internationaux en rendez-vous d‘affaires préprogrammeés.
L'équivalent de plusieurs mois de prospection concentrés sur 2 jours.

© ECONOMIE D’ARGENT

Le colt forfaitaire de votre participation est nettement inférieur

a une prospection classique qui, pour rencontrer ces mémes contacts,
est évalué au triple.

® CONTACTS FIABLES ET MOTIVES

Nous vous proposons des entretiens programmés et formalisés.
Nous vous fournissons les fiches techniques compleétes, référencant
les besoins et/ou compétences précises de tous les participants.

® AMBIANCE CONVIVIALE ET DETENDUE

En plus des rendez-vous, nous vous proposons une mixité des
échanges (rendez-vous informels, repas pris en commun, cocktail,

partage d'un lieu unique pendant 2 jours) qui favorise un relationnel
de qualité propice aux affaires.

® VEILLE TECHNOLOGIQUE

En paralléle de la convention d'affaires vous pourrez participer

a un programme complet de conférences et d’ateliers animés
par des experts.

® OBLIGATION DE RESULTATS

Nous nous engageons sur le nombre de rendez-vous obtenus.



COMMENT Y PARTICIPER

® 15RE ETAPE :

Lors de l'inscription, chaque participant remplit une fiche de présentation
en ligne. Les acteurs et investisseurs détaillent leurs besoins, projets...
Les prestataires et experts présentent leurs compétences, savoir-faire...

® 2°ME ETAPE :

Au vu des savoir-faire des sociétés présentées :

- Les acteurs et investisseurs sélectionnent, en ligne, les prestataires et
experts qUu'ils souhaitent rencontrer.

- Les prestataires et experts sollicitent, en ligne, les acheteurs qu'ils
souhaitent rencontrer.

® 3ME ETAPE :

Une fois les demandes de rendez-vous des prestataires et experts
validées par les acteurs et investisseurs, nous organisons les plannings
de rendez-vous. Priorités aux choix réciproques et choix des acteurs
et investisseurs.

® 4°ME ETAPE :

Quelques jours avant I'événement, chaque participant recoit son
planning de rendez-vous. Vous pouvez ainsi connaitre vos futurs
contacts, préparer et anticiper vos entretiens.



LE PROGRAMME

IMMODAYS se déroule sur 2 jours durant lesquels s'alternent rendez-vous d’affaires, ateliers experts, échanges
informels, déjeuners et un cocktail.

JEUDI 9 MAI 2019

8H - 14H30: Pause café

8H-9H: Accueil des participants

9H-12H: Rendez-vous préprogrammeés et Ateliers
12H-14H: Déjeuner

14H-17H: Rendez vous préprogrammés et Ateliers

VENDREDI 10 MAI 2019

8H - 14H30: Pause café

8H-9H: Accueil des participants

O9H-12H: Rendez-vous préprogrammeés et Ateliers
12H-14H: Déjeuner

14H-17H: Rendez vous préprogrammés et Ateliers

17H-19H: Cérémonie des Awards de I'immobilier suivie du COCKTAIL DINATOIRE.




